«Ride Business» auf Reise: In jeder Ausgabe stellt «Ride Business» einen Hersteller oder Fachgeschafte eines Orts mit aussergewShnlichem Velohandelsklima vor.

ZU BESUCH BEIM BREMSBELAG-SPEZIALISTEN SWISSSTOP IM TESSIN

VON BREMSEN UND BAHNEN

Wie wird man mit unscheinbaren Verschleissteilen wie Bremskl6tzen weltbekannt? Ein Besuch beim
Swissstop-Hersteller Rex in Mendrisio gibt einen Einblick ins Erfolgsrezept des Tessiner Gummispezialisten.

Rex Articoli Tecnici? Der Firmenname der
Gummifabrik in Mendrisio sagt kaum jeman-
dem in der Veloindustrie etwas. Und auch der
erste Blick in die Fabrik, wo rund hundert An-
gestellte riesige Maschinen in heisser und un-
gewohnt riechender Luft bedienen, 1asst noch
keinen Bezug zum Velo erahnen. Und doch
werden hier einige der begehrtesten Velo-
ersatzteile aus der Schweiz hergestellt. Denn
Rex ist die Firma hinter den Bremsbelagen
von Swissstop.

Auftritt nach Weinmann-Konkurs

Am Anfang waren Velos fiir Rex noch kein
Thema. Die ersten Produkte waren synthe-
tische Klebstoffe und spater Sohlen fiir die
Schuhindustrie im nahen Italien. Nach dem
Krieg spezialisierte sich die Firma, welche
sich seit der Griindung vor 75 Jahren im Be-
sitz der Familie Favini befindet, auf die Auf-
tragsfertigung von Gummiteilen. Und noch
heute stellt die Firma so unterschiedliche Din-
ge her wie Dichtungen, Schwellen fiir Bahn-
ibergidnge oder Spiel-Diabolos. Uber einen
solchen Kunden kam Rex auch erstmals mit
dem Velo in Kontakt. Wihrend mehreren
Jahrzehnten fertigte die Firma far Weinmann
bis zu 25 Millionen Bremsklotze jahrlich. Als
Weinmann Anfang der Neunziger Jahre Kon-
kurs ging, musste sich Rex etwas Neues iiber-
legen. «Wir hatten das Wissen fiir die Herstel-
lung von Bremsklotzen, aber keinen grossen
Abnehmer mehr», erzahlt Rex-Verkaufsleiter
Carlo Lorandi. «Darum haben wir entschlos-
sen, uns selbst am Markt zu versuchen.»
Swissstop war geboren.

Stark vernetzt

Weil Swissstop bis heute die einzige Higen-
marke von Rex ist, fliesst besonders viel

Herzblut in die Entwicklung und Produktion
der Velobremsheldge. Anfinglich entwickel-
te sich das Geschéft nur schleppend. Der In-
dustriebetrieb Rex war zu weit weg von den
Kunden in der Velobranche. Richtig aufwarts
ging es, als Swissstop vor sechs Jahren Hiibi
Gmir einstellte. Der neue Verkaufsleiter
brachte aus seiner Zeit als Velohandler wert-
volle Branchenkontakte und Impulse fiir die
Produktentwicklung mit. Er organisierte den
Vertrieb in der Schweiz neu direkt von der
Firma zum Fachgeschéft und begann, Kon-
takte zu internationalen Vertreibern und
Erstausriistern zu kntipfen. Mit Erfolg: Heute
ist Swissstop in fiber 30 Lindern vertreten.
Und so namhafte Laufradbauer wie Mavic,
DT Swiss, Lightweight, Easton und FSA/Vi-
sion empfehlen die Bremsklotze von Swiss-
stop oder liefern diese gleich mit. Mehrere
Bremshersteller verbauen serienmdssig die
Guminis von Swissstop. Dazu gehort Magu-
ra, die samtliche Belage fiir ihre Felgenbrem-
sen im Tessin fertigen lasst oder Sram, die
alle Rennvelogruppen mit Bremsgummis
von Swissstop bestiickt. Einige von diesen
Industriepartnern nutzen sogar die Testanla-
gen von Swissstop, um die Bremswerte ihrer
Felgen zu priifen.

Der technische Fortschritt spielte Swiss-
stop zusdtzlich in die Hénde: «Seit immer
mehr Rennvelofahrer mit Carbon-Laufradern
unterwegs sind, explodiert die Nachfrage
nach unseren kompatiblen Yellow King Be-
ldgens, stellt Hibi Gmir fest. «Bei Hobby-
fahrern wie bei Rennprofis hat es sich sehr
schnell herumgesprochen, dass sie damit
kaum Bremskraft auf den glatten und tem-
peraturempfindlichen Kohlefaserfelgen ver-
lieren». Unterdessen tragt die Eigenmarke
rund zwanzig Prozent zum Gesamtumsatz

..{iber den Pril

des Herstellers bei — mehr als doppelt so viel
wie vor fiinf Jahren.

Alles in einem Haus

Nach wie vor lduft bei Swissstop praktisch al-
les iiber das Fabrikareal in Mendrisio. Hier wer-
den alle Bremsklgtze flir Felgenbremsen von
Swissstop entwickelt, geprift und hergestelit.
Nur die Scheibenbremsbelage ldsst Swissstop
bei einem Partner fertigen und beim Priifins-
titut Velotech.de von Ernst Brust testen. «Dass
wir alles unter einem Dach haben, ist ein rie-
siger Vorteil», sagt Carlo Lorandi. «Durch die
kurzen Distanzen zwischen den einzelnen
Abteilungen kémmen wir Neuentwicklungen,
wie beispielsweise ein neues Klotzprofil, rasch
umsetzen.» Und weil Swissstop alles im Haus
produziert, kann auch eine gleichbleibende
Qualitit sichergestellt werden. Einen weiteren
Vorsprung holt sich Swissstop in der Verarbei-
tung. «Unsere Bremskldtze werden mit Hitze
und Druck vulkanisiert», erzdhlt Lorandi. «Das
ist aufwandiger und teurer, aber zu einem gu-
ten Stiick fiir die guten Verzdgerungswerte der
Produkte verantwortlich» Uber die Mischung
des Gummis schweigt Lorandi: «Die Zusam-
mensetzung der Bremsbeldge ist unser Erfolgs-
rezept», lachelt er verschmitzt. Daflir verrat er
etwas anderes: «Das Wissen tiber die Herstel-
lung von Bremsklotzen nutzen wir unterdessen
auch in anderen Bereichen. Die Gummischwel-
len bei Bahniiberhdngen missen eine dhnliche
Griffigkeit aufweisen, und da kommt unser Ve-
lo-Knowhow zum Zug.» H
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...his zum Produktelager mit Bremsklotzen.
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